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cidad para comunicar y gestionar situaciones complicadas en
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a Comunicar eficazmente, aprenderas las técnicas de comunica-  €mpresarial, equipo, rendimiento,
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Autor:

Lani Arredondo imparte seminarios sobre competencias/habilidades practicas para mejorar el rendimiento en el tra-
bajo. Su trabajo ha sido reconocido en diversas publicaciones, entre ellas Success y Wall Street Journal.

Argumentos de venta y Plan de medios:

« Coleccidn «Soft Skills» de habilidades personales para mejorar en el trabajo y la vida personal.

« Una guia en 24 pasos para comunicar eficazmente. Una coleccién muy practica especialmente pensada para potenciar las «Soft
Skills».

« Este libro te ensefiara como una serie de técnicas y estrategias sensatas y practicas mejoraran tu capacidad para comunicar y ges-
tionar situaciones complicadas.

« Nota de prensa y promocién en redes sociales.

Otros libros relacionados:

Soft Skills Soft Skills Soft Skills Soft Skills Soft Skills
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