
Pocas acciones pueden cambiar el valor de una empresa —y su futuro 
competitivo— tan rápida y drásticamente como una adquisición. Sin 
embargo, la mayoría de las empresas no consiguen crear valor para sus 
accionistas con estas operaciones y, en muchos casos, lo destruyen. 
Generando Sinergias es una guía para quienes buscan transformar el 
valor y el futuro competitivo de su empresa a través de fusiones y ad-
quisiciones. Mark Sirower y Jeff Weirens revelan las claves para desa-
rrollar una estrategia exitosa que no solo evite los errores que tantas 
empresas cometen, sino que garantice la creación de valor real y soste-
nible para los accionistas.
Con un enfoque práctico y basado en años de experiencia, este libro te 
mostrará cómo:
•	 Mantener una actitud activa y preparada para identificar y aprove-

char oportunidades.
•	 Valorar empresas con los métodos más adecuados.
•	 Planificar y ejecutar con éxito el día del anuncio, comunicando efi-

cazmente las sinergias a inversores y otras partes interesadas.
•	 Cumplir con las promesas de sinergias a través de una integración 

rigurosa y una ejecución impecable posterior al cierre.
•	 Gestionar el cambio y construir una nueva organización que maximice el valor creado.
•	 Evitar las trampas que hunden a muchas empresas.
Este libro proporciona las herramientas, estrategias y claves para navegar con éxito un proceso que suele ser complejo y lleno de desa-
fíos. Sirower y Weirens guían paso a paso, desde la primera fase hasta la integración final, ayudando a convertir las oportunidades de 
fusión y adquisición en crecimiento real y duradero.
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Generando sinergias

Argumentos de venta y Plan de medios:
• Cómo desarrollar y ejecutar una estrategia de fusiones y adquisiciones de principio a fin para crear valor real a largo plazo para los 
accionistas. 
• Desde la estrategia de fusión y adquisición y la comunicación con los inversores hasta los detalles de la integración y el cambio.
• Hay un arte y una ciencia en hacer fusiones y adquisiciones correctamente, y este libro proporciona las ideas y estrategias que los 
adquirentes necesitan para encontrar el éxito en cada etapa de un proceso a menudo complejo y peligroso.
• Nota de prensa y promoción en redes sociales.
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