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Valoracién y compraventa

de empresas

Oriol Amat

Prélogo de Pablo Ferndndez
ISBN: 9788417209469

22,06 € | 2295€
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Esta obra explica paso a paso, y de forma
muy pedagodgica, los métodos mas adecua-
dos para poder valorar y negociar la com-
praventa de una empresa. Incluye ejemplos
y casos practicos basados en empresas
reales.

Pags: 304
Derechos:M

Analisis de balances
Oriol Amat

ISBN: 9788417209575
16,20 €| 16,85 € Derechos:M
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A través del andlisis de las cuentas anuales
de una empresa se consigue una vision clara
de su situacién patrimonial, financieray eco-
némica. Asi podemos diagnosticar sus forta-
lezas y debilidades en los aspectos economi-
cos y financieros.

Pags: 160

Comprender los conceptos

basicos de la economia
John Charles Pool - Ross M. LaRoe

ISBN: 9788417209582 Pags: 144
14,28 €| 14,85€ Derechos:M

788417 11209582
Nueva edicién de un clasico de economia en
la que se explican de forma sencilla y ame-
na las tres areas de la economia que todo
gerente debe entender: la macro, la micro y
la internacional.
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Cémo hacer un plan

de empresa

José Manuel Marti - Thierry Casillas
ISBN: 9788417209506 Pags: 248
18,12€|18,85€ Derechos:M
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La manera mas rapida, segura y facil de
hacer un buen plan de empresa y evitar los
errores mas comunes. Esta guia es muy util
para elaborar un plan de empresa que podra
utilizar para evaluar su proyecto o presentar-
lo a posibles socios.
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Educar humanos en un
mundo de maquinas
inteligentes

Alfons Cornella

ISBN:9788417209704 Pags: 96
14,28 €|14,85 € Derechos:M
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En el escenario cambiante y diverso que estamos viviendo, la educacién
tiene planteado un gran reto: descubrir el talento de cada persona y
animarla a desarrollarlo al mdximo desplegando sus propias capacidades.
Este libro hace una reflexién sobre el futuro que nos espera y plantea como
deberia ser esta nueva educacion.

EL

NEUROCOMPRADOR &

LAS 5 CLAVES DE

PETER

@ ERoFT

CESAR PIQUERAS

Dentrode ti hay uny,
poder ilimitado

El neurocomprador
César Valencoso

ISBN: 9788417209681
17,25€|17,85€
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Las empresas necesitan impulsar el punto
de venta. Para ello, necesita que investigue-
mos al ser humano como comprador y tratar
de hacer llegar esos conocimientos a
aplicaciones practicas en nuestros planes de
marcay de tienda.
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Las 5 claves de Peter Drucker
Peter F. Drucker - Frances Hesselbein -
Joan Snyder Kuhl

ISBN: 9788417209315
14,28€|14,85€ Derechos: M
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Segunda edicién revisada de un libro
imprescindible para los lideres de hoy y para
aquellos que esperan serlo y necesitan unos
métodos de gestion que les sirvan de guia.
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Superactitud

César Piqueras

ISBN: 9788417209667 Pags: 192
15,67 €] 16,30 € Derechos:M
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El libro ofrece un sistema productivo e in-
tegral de organizacién que permite reducir
el estrés, conseguir los resultados
deseados y ser mas eficaz en todos los
aspectos de la vida.
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Crecey prospera
Oriol Lépez Villena

ISBN: 9788417209537
18,22 €| 18,95 €

Pags: 312
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Tanto para los que dirigen un negocio pe-
quefno como para los que estan en una fase
de crecimiento sostenido, este libro muestra
cuales son los préximos pasos a dar en cada
caso, ya sean dirigidos a aumentar la factura-
cién o a hacer el negocio menos dependien-
te de la persona emprendedora.

El coach extraordinario

John H. Zenger - Kathleen Stinnett
ISBN: 9788417209322 Pags: 352
18,17 €| 18,90 € Derechos:M
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Ejercicios, hojas de control, preguntas e in-
vestigaciones recientes para proporcionarle
un curso de inmersién completa que le con-
vertird en el coach que consigue cambios es-
pectaculares en su organizacion y la entrena
para el éxito.

Mejorando el modelo

de negocio

John Mullins - Randy Komisar
ISBN: 9788416115266

18,22 €|18,95€ Derechos:M
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Si los fundadores de Google, Inditex o Star-
bucks hubieran seguido con sus planes de
negocio originales quizd nunca hubiéramos
oido hablar de ellos. Existe un modo mejor
de lanzar nuevas ideas sin perder tiempo ni
dinero de los inversores.

Pags: 288
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PARA LA EXCELENCIA
EN LOS SERVICIOS

TRANSFORMACION LEAN
EN EMPRESAS DE SERVICIOS
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TRANSFORMANDO
LA CADENA DE
SUMINISTRO

Lo 5 pases gew yudan a crear anténtico valoe

El método Toyota para

la excelencia en los servicios

Jeffrey K. Liker - Karyn Ross
ISBN: 9788417209247
33,60 € | 34,95 €
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El método Toyota muestra a las empresas de
servicios cémo ganar valor y obtener
mejores resultados. Esta innovadora guia de
Jeffrey Liker, imprescindible para los profe-
sionales que se dedican a los servicios, toma
los principios Lean del método Toyota y los
aplica a sectores donde la calidad del
servicio es crucial para el éxito.

Pags: 464
Derechos: M
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Transformando la cadena

de suministro
Reuben E. Slone - J. Paul Dittmann -
John T. Mentzer
ISBN: 9788417209780
23,08 € | 24,00 €
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Basado en la amplia experiencia préctica de
los autores y el andlisis continuado de cien-
tos de empresas, este libro describe las bases
esenciales de una estrategia de éxito de la ca-
dena de suministro e incluye ejemplos reales.

Pags: 216
Derechos: M
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<<Libros practicos de empresa
y negocios que resuelven dudas
y potencian habilidades>>.
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Marcos Alvarez
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ISBN: 9788417209612
19,18€]19,95 €
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En el pasado, las empresas lideres ejercian su
posicion de superioridad desde la manufactu-
ra y la distribucién. En la actualidad, es el
cliente quien tiene el poder en sus propias
manos a través del smartphone.

contabilidad y las finanzas

Pags: 288
Derechos: M
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La mayoria de las decisiones empresariales
requieren la utilizacion de datos financieros y
contables. Este libro ayuda a conseguir que
las personas no expertas en la contabilidad y
las finanzas adquieran los conocimientos mas
importantes de forma efectiva.

- 100 ideas para el Retail

Juan Martinez de Sallnas Murilia
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TALENTO

Pags: 272
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20 MIMUTOS AL DIA
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MEJORAR LOS RESULTADOS
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Ejercita tu talento

Juan Martinez de Salinas Murillo
ISBN: 9788417209766 Pags: 196
16,20 €| 16,85 € Derechos: M
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¢No te sientes relizado en tu actual puesto de
trabajo? ;Estas en busqueda activa de empleo
y has perdido atractivo para los reclutadores?
Tu eres el Unico responsable de tu vida
profesional y la buena noticia es que puedes
cambiarla. jPasa a la accion!

Toyota Kata. Guia practica
Mike Rother

ISBN: 9788417209643
23,99€(24,95€

Pags: 304
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En este esperado libro, que sigue al innovador
Toyota Kata, Mike Rother nos lleva a un nivel
superior en el desarrollo de la mentalidad y la
formacion empresarial necesarias en el siglo
XXI. iSiga el camino Kata de pensamiento
cientifico y obtenga unos resultados
increibles!
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PROFIT PLUS consiste en una aplicacion practica y gratuita que ayuda a los lectores de PROFIT a reforzar y consolidar los conocimientos

adquiridos en nuestras publicaciones.

A través de la plataforma SNACKSON podras utilizar de modo totalmente gratuito un contenido adicional del libro.
Una vez descargada la aplicacion podras utilizar y descubrir una parte practica sobre los contenidos de nuestros libros, siempre de la mano

de los propios autores.

Ademas de GRATUITO, podras acceder al contenido sin fecha limite.
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